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Chers membres, partenaires 
et collaborateurs,

Alors que nous célébrons la fin d’une année 
exceptionnelle du 1er avril 2023 au 31 mars 2024 chez 
48e Nord International, nous sommes remplis de 
gratitude pour votre soutien et votre engagement 
constants. Votre collaboration a été la clé de nos 
succès, notamment grâce à l’appui indéfectible 
de partenaires de premier plan tels que le MEIE, 
Développement économique Canada et Desjardins.

Nos alliances ont été renforcées par des projets 
innovants, en particulier avec Groupe MISA et leur 
projet visionnaire Vortex, et nous avons été fiers 
d’œuvrer à nouveau à la planification de l’événement 
ICM 2023 à Montréal avec notre partenaire 
Investissement Québec International.

L’arrivée d’un nouveau membre au sein de notre 
conseil d’administration a enrichi notre diversité et 
notre expertise, marquant ainsi une étape importante 
dans notre évolution, soit Nancy Boucher (Squizz).  
Nous avons poursuivi la diversification de notre offre 
de services avec une meilleure représentation dans le 
secteur agroalimentaire.

Sommaire 

Message de nos dirigeants

À propos 

Chiffres clés

Services et projets collaboratifs

Mission commerciale – CIM

Événements et formations

Conseil d’administration

Équipe

Partenaires

02

04

05

07

10

14

18

19

20



De plus, nous avons pu compter sur la 
présence et le dynamisme incontestable 
de nos administrateurs dans la réflexion 
d’une nouvelle planification stratégique nous 
permettant de nous offrir une meilleure 
boussole pour notre organisation. 

Notre équipe opérationnelle, dévouée et unie, 
a su préserver l’excellence de nos services 
tout en s’impliquant également dans la mise 
en oeuvre de cette nouvelle planification 
stratégique. 

Nous tenons d’ailleurs à exprimer notre 
reconnaissance à chacun d’entre vous pour 
votre engagement sans faille, qui a été crucial 
pour atteindre nos objectifs. 

C’est pourquoi nous sommes fiers 
d’accompagner les entreprises dans 
l’exportation de leurs savoirs, innovations, 
fiertés, services et produits, qui sont les leviers 
déterminants du développement de notre 
région et de notre identité.

Avec le renouvellement de notre entente de 
financement sur trois ans, nous abordons 
la nouvelle année avec un enthousiasme 
renouvelé. La croissance de notre organisation 
stimule notre équipe avec de nouveaux 
défis et l’évolution continue de nos services. 
Nous restons constamment à l’affût des 
opportunités et des tendances du marché 
international pour offrir à nos clients des 
solutions adaptées à leurs besoins et leurs 
ambitions.

Ensemble, nous avons fait de cette année 
une réussite remarquable, et nous sommes 
impatients de poursuivre sur cette lancée. 

Merci de nous avoir accompagnés dans 
cette aventure, et nous sommes excités à 
l’idée de continuer à bâtir un avenir prospère 
pour notre région et pour les entreprises que 
nous servons.

Avec nos sincères remerciements,

Daniel Misiano
Président

Valérie Lemay
Directrice générale

«
»

Nous avons à cœur la croissance 
de notre région, de sa mise 

en valeur, de son attractivité 
et surtout, de son rayonnement 

au-delà de nos frontières.
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Mission
Nous facilitons l’accès
des entreprises d’ici à

de nouveaux marchés en 
générant de la valeur, tant en 
Abitibi-Témiscamingue qu’au 
Québec et à l’international. 
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Notre proposition 
de valeur

Nous adoptons une approche personnalisée et 
basée sur les données pour chaque entreprise, 
garantissant un accompagnement sur mesure 
et efficace.

Nous travaillons main dans la main avec les 
entreprises, en intégrant leurs rangs pour 
comprendre leurs enjeux et en étant leurs 
coéquipiers pour atteindre leurs objectifs. 

Nous favorisons la collaboration entre toutes les 
parties prenantes : les entreprises, notre équipe 
et nos partenaires, dans un esprit de travail 
d’équipe multidirectionnel.

Nos interventions sont caractérisées par l’audace 
de nos idées, de nos actions et de nos visées, 
poussant toujours plus loin les limites pour 
franchir de nouveaux sommets. 

C’est grâce à l’authenticité dans toutes 
nos interactions et à tous les niveaux de 
notre organisation que nous bénéficions 
de communications et d’échanges riches et 
fructueux, permettant de définir précisément les 
besoins des entreprises et de concrétiser leurs 
ambitions.

« »
Votre boussole vers
     de nouveaux marchés. 
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48e Nord International, 
reflétant notre portée en 2023-2024

Ces chiffres illustrent l’engagement de 48e Nord International envers le développement des affaires et 
de l’exportation, en fournissant un soutien stratégique aux entreprises de l’Abitibi-Témiscamingue et 
du secteur minier québécois. 

Rapport des statistiques pour le site web

Principaux secteurs

Exploitation minière | 237
Administration publique | 155
Services bancaires | 117
Services et conseils aux entreprises | 100
Enseignement supérieur | 93
Extraction de minerais métalliques | 69
Commerce et développement international | 66

Nombre total des interactions 
avec les posts

1095

Nombre total 
de posts 

62

Répartition des abonnés

Principales villes

Montréal et périphérie, Canada | 448
Rouyn-Noranda, Canada | 338
Val-d’Or, Canada | 161
Québec et périphérie, Canada | 158
Paris et périphérie, France | 49
Amos, Canada | 47
Ottawa et périphérie, Canada | 42

Nombre total 
d’abonnés

2329

Prédiagnostics

102

Diagnostics

17

Plans d’affaires

5

Accompagnements

35

Formation et 
sensibilisation

12

Nombre de participants
à nos activités

1 000

Nombre de partenaires
et collaborateurs

15



Nouveaux followers

105  17,3 %

A

Couverture

45,8 K
  99,9 %A

Couverture payée

20 554
  100 %A

Impressions payées

89 984
  100 %A

Visites de la page

4,2 K
  30,3 %A

Impressions

164,4 K
  62,9 %A
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Principales villes
Rouyn-Noranda, Québec, Canada | 32,5 %

Val-d’Or, Québec, Canada | 8,4 %

Amos, Québec, Canada | 4,5 %

Montréal, Québec, Canada | 3,7 %

Québec, Canada | 2,4 %

La Sarre, Québec, Canada | 2,3 %

Ville-Marie, Québec, Canada | 1,3 %

Malartic, Québec, Canada | 1,2 %

Principaux pays
Canada | 93,4 %

Maroc | 2,7 %

Burkina Faso | 1,8 %

Côte d’Ivoire | 1,1 %

France | 0,9 %

États-Unis | 0,9 %

Tunisie | 0,8 %

Sénégal | 0,4 %

Followers Facebook

1281

Âge et genre
Femmes | 49,3 %
Hommes | 50,7 % 18 - 24 25 - 34 35 - 44 45 - 54 55 - 64 65 et +

Rapport des statistiques pour Facebook
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Parcours Vortex

En partenariat avec le Groupe MISA, le 
programme d’accompagnement Vortex vise à 
renforcer la compétitivité des PME innovantes 
et des PME spécialisées en technologies de 
l’information (TI) dans le secteur minier. 

Notre objectif est de permettre à ces entreprises 
de se démarquer et de rivaliser avec les grands 
acteurs internationaux.

Accompagnement et cohortes 

Cette année, 48e Nord International a eu 
le privilège d’accompagner un groupe 
d’équipementiers-intégrateurs et d’experts en TI, 
répartis sur 4 cohortes. 

Nos conseillers apportent leur expertise dans le 
volet ascension et essor du parcours Vortex 

Ascension : Cette première phase comprend 
35 heures de formation, avec des ateliers 
interactifs, des échanges enrichissants, des 
études de cas concrets et des apports théoriques 
solides. De plus, nous offrons 5 heures de suivi 
personnalisé, adaptées aux besoins spécifiques 
de chaque entreprise, afin d’affiner leur réflexion et 
d’optimiser leur accompagnement.

Essor : La deuxième phase consiste en un parcours 
de 285 heures sur 18 mois par entreprise, aboutissant 
à un plan de commercialisation complet.

       Le parcours Vortex a été une expérience transformative 
pour notre entreprise. Ce parcours nous a également aidés 
à structurer notre démarche et notre projet de manière 

Services-conseils
En partenariat étroit avec les entreprises et nos collaborateurs, 48e Nord International s’immerge 
dans l’univers des entrepreneurs pour saisir pleinement leurs défis et agit en tant que partenaire actif 
dans la poursuite de leurs objectifs.

«

»
plus efficace. Nous avons apprécié la 
méthodologie concrète et pragmatique du 
parcours.

- Patrick Perreault,
Président – Directeur général

Métal Marquis Inc.



Élémission 
Aitera

Point Laz
Abitibi Géophysique 

Arkys 
Métal Marquis

Technosub
Géothentique

LithologiQ
Ara Robotique 
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Ces collaborations ont été essentielles pour le succès continu du programme et la réalisation des 
ambitions de nos partenaires, parmi lesquels figurent :

Géophysique GPR
Hyperflo - Optis - 
BGI 
Stelar
Vallée
Atelier Val-d’Or
Artik
Jumine
Adria
Blais Industries

Statistiques des entreprises 

Participer au Parcours Vortex 
(équipementiers et experts TI) : 

 Ayant obtenu un financement 
jusqu’à maintenant : 

46

17

Équipementiers-intégrateurs Experts TI

Équipementiers-intégrateurs Experts TI

Équipementiers-intégrateurs Experts TI

Équipementiers-intégrateurs Experts TI

POWER SYSTEMS ®
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Projet ExPAR

Un levier de croissance
pour les entreprises exportatrices

Le projet ExPAR, dirigé par la SERDEX et soutenu 
par Commerce International Québec, vise à 
promouvoir les pratiques d’affaires responsables 
chez les entreprises exportatrices. 

En collaboration avec Jean-Pierre Gouin, de la 
firme ADDERE, des stratégies efficaces ont été 
élaborées pour accompagner deux entreprises de 
l’Abitibi-Témiscamingue : Technosub et Mecanicad. 

Elles ont reçu 30 heures 
d’expertise en 

commercialisation et 
44 heures de pratiques 
d’affaires responsables. 

    Le projet ExPAR est un tournant décisif pour les entreprises exportatrices 
souhaitant adopter des pratiques responsables et rentables. 
« »

- Charline Lessard-Desrochers, 
Conseillère en commercialisation et projets spéciaux, 

48e Nord International

Ces entreprises ont bénéficié : 
•	 de l’intégration dans une démarche de 

développement durable; 
•	 de la mise en place de pratiques adaptées;
•	 du soutien pour leurs stratégies de 

commercialisation. 
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Pré-événement | 26 mars 2023

Dans le cadre de la préparation au congrès de l’ICM Montréal 2024, 48e Nord International a organisé 
un événement préliminaire axé sur la maximisation de la réussite en foire commerciale. Manon Rouillier, 

Présidente de Rouillier, a partagé son expertise pour optimiser la présence 
des entreprises avec une stratégie complète, qui inclut :

•	 Établissement d’objectifs clairs pour une direction et des résultats 
mesurables;

•	 Amplification de la présence sur les réseaux sociaux pour accroître la 
visibilité;

•	 Assurance d’une image professionnelle pour une première impression 
marquante;

•	 Évitement des erreurs courantes en foire commerciale grâce à 
l’expertise de Rouillier.

L’événement a attiré 38 entreprises, démontrant un intérêt marqué pour 
l’amélioration des compétences en matière de participation à des foires 
commerciales et la volonté de tirer le meilleur parti du congrès à venir.

Manon Rouillier

ICM Montréal 2023
48e Nord International, en partenariat avec Investissement 
Québec International, a mené une mission commerciale fructueuse 
dans le secteur minier, qui s’est déroulée du 30 avril au 3 mai 
2023 à Montréal. ICM  est l’une des foires commerciales les plus 
importantes du secteur minier en Amérique du Nord. 

Cette mission a offert aux entreprises québécoises une plate-forme 
exceptionnelle pour établir des contacts avec des acteurs clés 
de la chaîne d’approvisionnement nord-américaine. 

Grâce à un programme sur mesure, les participants ont bénéficié de rencontres d’affaires personnalisées, 
de séances de briefing informatives et d’opportunités de réseautage avec des clients et partenaires 
potentiels, renforçant ainsi leur position dans l’industrie minière.

Mission commerciale 
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Conférence | 30 avril 2023
Mines du futur : la mine autonome

Le Groupe MISA a tenu une 
conférence intitulée « Mines 
du futur : la mine autonome ». 
Alain Beauséjour, Directeur 
général du Groupe MISA, 
a présenté une vision 
prospective de l’industrie 
minière, mettant en lumière 
les opportunités d’affaires 
et d’innovations découlant 
de la transition numérique. 

Cocktail Nord
de l’Ontario Québec

30 avril 2023

Le Cocktail Nord de l’Ontario 
Québec a été un événement 

marquant, offrant une occasion 
de réseauter avec des entreprises 
des régions nordiques de l’Ontario 

et du Québec. 

MineConnect, en tant que 
collaborateur, a contribué au 

succès de cette rencontre, qui a 
rassemblé plus de 500 personnes, 

témoignant de l’intérêt croissant 
pour les opportunités de 

collaboration transfrontalière 
dans le secteur minier.

La conférence a exploré le concept de mine autonome, 
visant à identifier les tendances émergentes et à 
encourager les acteurs de l’industrie à adopter une 
position stratégique face aux évolutions futures. 

La session a attiré 25 participants, reflétant un vif 
intérêt pour les avancées technologiques et pour l’avenir 
de l’exploitation minière.



Déjeuner d’Affaires | 1er mai 2023
Impacts concurrentiels de l’ère 
numérique minière

Déjeuner d’Affaires | 1er mai 2023
Le futur d’Agnico Eagle au Québec 
et Rencontre B2B

Présenté par Daniel 
Paré, Vice-président 
Québec chez Agnico 
Eagle, l’événement 
a mis en lumière la 
solide performance 
d’Agnico Eagle en 
matière de croissance 
et de création de 
valeur, ainsi que les 

retombées économiques significatives au 
Canada et au Québec en 2022.

La consolidation stratégique dans les régions 
du Québec et de l’Ontario a été un point clé, 
avec des discussions sur les exploitations 
et projets en cours dans ces provinces, ainsi 
qu’au Nunavut. Les approches novatrices 
adoptées par Agnico Eagle ont été mises 
en avant, notamment dans les domaines de 
la technologie, de l’environnement, de la 
carboneutralité, et bien sûr, de l’or.

L’événement a offert une opportunité 
de réseautage enrichissante pour les 
participants, qui ont pu profiter d’un petit-
déjeuner tout en s’informant sur les projets 
miniers au Canada. En tant que collaborateur 
principal, Agnico Eagle a facilité des échanges 
B2B précieux, attirant plus de 75 personnes 
et soulignant l’importance des initiatives de 
collaboration pour le développement du 
secteur minier canadien.

Alain Beauséjour, Directeur général du 
Groupe Misa, a donné une présentation au 
W Montréal sur l’intégration des technologies 
numériques dans la gestion minière.

•	 Il a offert des conseils pour accélérer les 
apprentissages et optimiser la productivité.

•	 Il a mis en avant l’importance des avancées 
en connaissances et des preuves de 
concepts pour la transition numérique. 

•	 Il a également conseillé les entreprises du 
secteur minéral sur l’adaptation de leurs 
solutions à cette nouvelle conjoncture. 

Plus de 75 participants ont bénéficié de règles 
essentielles pour tirer parti des opportunités 
et se positionner en tête de l’autonomisation 
des opérations minières.
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Atelier | 1er mai 2023
Parcours Vortex, Groupe Misa

L’atelier Parcours Vortex, orchestré par Alain 
Beauséjour, Directeur général du Groupe Misa, 
a mis en avant le potentiel d’innovation des PME 
québécoises dans le secteur minier.

Grâce à la Méthode Martini, une approche 
unique d’idéation par itération, l’atelier a 
démontré comment le Parcours Vortex peut 
servir de levier financier pour propulser les 
avancées technologiques, notamment dans 
le développement de projets d’équipements 
connectés. 

Partenaires d’ICM Montréal 2023

L’événement a réuni 25 participants, 
identifiés comme les futurs leaders 

de la filière minérale du Québec.

38 entreprises de la Délégation du Québec

Forage LBM
Fusium

G+ Plastics
Groupe Alphard

Groupe Castech-Plessitech
ICM Amos

ILEC Industries
InnovExplo inc. 

Machines Roger International
Mudwizard

OPTIS Engineering

Point Laz
Polyplast
Produits Rocs
Rocs Canada
Rouillier Stratégie Marketing
Simwell
Solurail
STI Maintenance 
TECHNOSUB
TGL Services Industriels
Trinum

ABC Dust 
ACCES

ADF Diesel
Adria Power Systems

AirMP
American Biltrite 
ARA Robotique
Audet & Knight

Corriveau J.L. / 3D Scanning
DeepSight

Forage FTE



Événements et formations
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Jean-Sébastien Dionne

Les points clés abordés lors de cette session incluaient :

•	 L’intégration du web dans les stratégies d’entreprise;
•	 Les étapes du développement d’un projet web;
•	 Les bases du marketing numérique;
•	 L’exploitation des données et les opportunités qu’elle 

présente;
•	 Les tendances actuelles et futures du web.

Assemblée générale annuelle
20 septembre 2023

L’Assemblée générale annuelle (AGA) animée par Valérie Lemay, 
Directrice générale, a été une plate-forme de rétrospective 
pour une année dynamique en développement d’affaires et 
en soutien aux entreprises de l’Abitibi-Témiscamingue et du 
secteur minier québécois. 

Les panélistes, David Bradley du secteur minier, Mindie 
Fournier du secteur forestier, et Nancy Boucher du secteur 
agroalimentaire, ont partagé leurs expériences et parcours 
d’exportation. L’événement a également marqué le 
25e anniversaire de l’organisation, célébré par des récits 
inspirants d’entrepreneurs locaux et des moments de convivialité.

L’AGA a réuni 25 participants, soulignant l’engagement 
continu envers la croissance économique régionale et la 
reconnaissance des succès collectifs.

Web et stratégie marketing 101 | 20 juin 2023

En collaboration avec l’EACAT, 48e Nord International a présenté un webinaire enrichissant animé par 
Jean-Sébastien Dionne, expert en développement et mise en marché de solutions numériques. 

Le webinaire a attiré 52 participants, démontrant un 
intérêt marqué pour l’accroissement de la compétitivité 
dans le monde numérique.
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Bien préparer votre e-commerce
3 octobre 2023

En partenariat avec l’EACAT, 48e Nord 
International a proposé des sessions virtuelles 
animées par Jean-Sébastien Dionne, expert en 
développement et mise en marché de solutions 
numériques, pour explorer en profondeur le 
domaine de l’e-commerce. 

La session a couvert les sujets suivants :
•	 Introduction au commerce électronique; 
•	 Avantages du commerce électronique;
•	 Éléments clés d’une stratégie de commerce 

électronique réussie;
•	 Gestion du changement et impacts sur 

l’entreprise;
•	 Impacts sur la commercialisation et 

l’exportation; 
•	 Tendances et défis actuels du commerce 

électronique.

Ces sessions ont offert une opportunité 
précieuse pour 17 participants d’augmenter la 
compétitivité de leur entreprise dans le monde 
numérique, en mettant l’accent sur l’innovation et 
l’adaptabilité dans le commerce électronique.

Bien préparer votre marketing web
4 octobre 2023

En collaboration avec l’EACAT, 48e Nord 
International a organisé des sessions virtuelles 
dirigées par Jean-Sébastien Dionne, expert-
conseil en développement et mise en marché 
de solutions numériques, centrées sur le 
décodage du marketing numérique.  

Cette session a été une occasion pour les 
entreprises d’apprendre : 
•	 Les fondamentaux du marketing numérique;
•	 Les opportunités et les défis du marketing 

numérique;
•	 Implantation d’une stratégie de marketing 

numérique;
•	 Évaluation et suivi des campagnes de 

marketing;
•	 Tendances et défis actuels.

L’événement a attiré 17 participants, soulignant 
l’importance de l’adaptation aux nouvelles 
pratiques dans un environnement commercial en 
constante évolution.

Développer les marchés internationaux : soyez bien préparés!
30 novembre 2023

Laurent Surrusca

L’atelier « Développer les marchés internationaux : soyez 
bien préparés! », en collaboration avec Desjardins et 
animé par Laurent Surrusca et Daphnée Tousignant, 
a été une session interactive axée sur la préparation 
efficace à l’exportation. 

Les présentateurs ont guidé les participants à travers les 
étapes cruciales pour choisir judicieusement leur marché 
cible et ont discuté des risques associés à l’exportation. 

Avec 10 participants, cet atelier a mis en évidence 
l’importance de la préparation et de la stratégie dans 
l’expansion internationale des entreprises.

Daphnée Tousignant

Jean-Sébastien Dionne



Emballage durable et marketing 
alimentaire | Dernières tendances
7 décembre 2023 

Perspectives économiques 2024 
20 mars 2024

Ce webinaire, organisé par GÎMXPORT, 
48e Nord International et Innov & Export 
PME, a offert un aperçu des dernières 
tendances en marketing alimentaire et 
emballage durable. 

L’accent a été mis sur les stratégies 
adoptées par les entreprises québécoises 
pour s’adapter aux besoins évolutifs des 
consommateurs et pour promouvoir la 
durabilité dans l’industrie alimentaire.

Des conseillères accréditées par le Réseau 
Agriconseils étaient présentes pour fournir 
des informations sur les outils financiers 
disponibles pour la commercialisation des 
produits.

Nombre de participants : 75

La conférence « Perspectives économiques 2024 », 
animée par Mme Maëlle Boulais-Préseault, a 
offert un éclairage sur les prévisions économiques 
et financières récentes des États-Unis, du Canada 
et du Québec. 

Les discussions ont abordé l’inflation, les taux 
d’intérêt, les taux de change et le marché immobilier, 
avec un accent particulier sur l’économie et les 
industries de l’Abitibi-Témiscamingue.

M. Jean-François Normand a conclu la session 
en présentant des stratégies pour atténuer les 
risques liés à l’exportation et des conseils pour 
choisir efficacement un marché cible.

La conférence a rassemblé 36 participants 
et a souligné l’importance de comprendre les 
tendances économiques pour une planification 
stratégique réussie.

Maëlle Boulais-Préseault Jean-François Normand
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Activités de représentation
Québec Mines + Énergie
La 44e édition de Québec Mines + Énergie s’est 
tenue du 20 au 23 novembre 2023 au Centre 
des congrès de Québec. Cet événement, 
organisé par le Ministère des Ressources 
naturelles et des Forêts (MRNF), a mis en 
lumière l’économie verte ainsi que les secteurs 
minier et énergétique. 

Voici quelques-uns des thèmes abordés lors 
de cette édition :

•	 Les minéraux critiques et stratégiques et 
leur chaîne de valeur;

•	 Le virage vert des mines;
•	 L’utilisation des énergies renouvelables;
•	 Les minéraux au service de l’électrification 

et de la décarbonation;
•	 L’efficacité et la transition énergétiques;
•	 L’acquisition de connaissances 

géoscientifiques et les initiatives de 
recherche.

Initiation à l’industrie minière pour les étudiants de HEC Montréal

C’était une occasion unique pour les professionnels 
du domaine de se rencontrer, d’échanger des 
connaissances scientifiques et de contribuer au 
développement responsable de nos ressources. 
Notre directrice générale, Valérie Lemay, était en 
compagnie de représentants de deux entreprises 
de l’Abitibi-Témiscamingue : Étienne Goulet, Éric 
Boucher de Mudwizard, ainsi que Marc-Antoine 
Jetté, de L. Fournier & Fils.

En février 2024, nos collègues 
Matthieu Favre, Jean-Sébastien 
Dionne et Valérie Lemay ont 
participé à une présentation d’Alain 
Beauséjour, du Groupe MISA. Cette 
présentation avait pour objectif de 
faire connaître l’industrie minière 
à une cohorte d’étudiants de HEC 
Montréal. Ces étudiants ont relevé 
le défi de contribuer au plan de 
commercialisation proposé aux 
entreprises du programme Vortex, 
en collaboration avec l’équipe de 
48e Nord International.



Conseil d’administration
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DANIEL MISIANO
Président
MBI Global, secteur minier

ÉRIC BEAUPRÉ
Vice-président
Technosub, secteur minier

GUILLAUME MARQUIS
Secrétaire
Moreau, secteur forestier

KIM VALADE
Trésorière
Meglab, secteur minier

Me PIERRE MATTE
Administrateur
Fournier, autre secteur

LINE DARVEAU RIVARD
Administratrice
Desjardins, autre secteur

FRANÇOIS BOLDUC 
TEASDALE
Administrateur
Optis, autre secteur

CHRISTEL GROUX
Administratrice
DesPraz, agroalimentaire

NANCY BOUCHER
Administratrice
Squizz, agroalimentaire
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Équipe

VALÉRIE LEMAY
Directrice générale

OLIVIER BILODEAU
Conseiller en logistique
et soutien à la recherche

CHARLINE LESSARD
DESROCHERS
Conseillère en 
commercialisation 
et projets spéciaux

PRISCILLA VENTURA
Coordonnatrice des 
communications 
et événements

RAPHAËL PICHÉ
Conseiller en commercialisation 
et exportation

MATTHIEU FAVRE
Conseiller en commercialisation 
et exportation



Nos partenaires

Chers partenaires,

Alors que nous refermons le chapitre de l’année 
2023-2024, nous tenons à exprimer notre 
profonde gratitude pour votre collaboration et 
votre soutien indéfectible. 
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Fier membre de Commerce International Québec

Commerce International Québec est le réseau qui rassemble les organismes régionaux de 
promotion des exportations (ORPEX), implantés sur l’ensemble du territoire québécois, afin de 
représenter leurs intérêts sur le plan provincial et fédéral et de leur permettre d’échanger leurs 
meilleures pratiques d’affaires, contribuant ainsi à faire rayonner leur expertise en matière de 
commerce international. 
ciquebec.ca

Nous adressons nos sincères remerciements à 
nos partenaires financiers, dont l’engagement 
stratégique a été crucial pour le déploiement de 
notre organisme. Votre confiance et votre soutien 
ont joué un rôle déterminant dans notre succès.

«
»

Votre engagement envers
48e Nord International a été

un pilier essentiel dans la 
réalisation de nos services

et activités.

Nous sommes également reconnaissants envers 
nos partenaires provinciaux, nationaux et 
internationaux, dont le soutien a été fondamental 
dans l’atteinte de nos objectifs ambitieux. Votre 
collaboration a permis de renforcer notre mission 
et d’élargir notre impact.

Un remerciement spécial est adressé à 
Investissement Québec International pour son 
accompagnement précieux des entreprises de 
l’Abitibi-Témiscamingue et du secteur minier du 
Québec. Leur expertise et leur dévouement ont 
grandement contribué à notre réussite commune.

Nous sommes fiers de ce que nous avons accompli 
ensemble et nous nous réjouissons à l’idée de 
poursuivre cette aventure. Votre partenariat 
est la boussole qui nous guide vers de nouveaux 
sommets, et nous sommes impatients de continuer 
à franchir ensemble les frontières du possible.
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Développement économique Canada 
pour les régions du Québec

Financement et accompagnement pour les PME 
et les organismes à but non lucratif (OBNL) à 
vocation économique de toutes les régions du 
Québec. 
dec.canada.ca

Ministère de l’Économie, de l’Innovation 
et de l’Énergie

Le ministère de l’Économie, de l’Innovation et de 
l’Énergie a pour mission de soutenir la croissance 
durable de l’économie du Québec, de contribuer 
à l’essor de la recherche et de l’innovation ainsi 
que de s’assurer d’une gouvernance responsable 
des ressources énergétiques. 
economie.gouv.qc.ca

Investissement Québec International

Soutien à l’exportation : Aider les entreprises 
à développer ou à accroître leurs exportations, 
à fournir des informations spécialisées sur 
les marchés hors Québec, à identifier des 
opportunités d’affaires ou des clients potentiels 
et à augmenter leur compétitivité à l’étranger.

Prospection d’investissements étrangers : 
Accompagner les sociétés étrangères dans 
leur implantation au Québec, soutenir les filiales 
québécoises dans la recherche de nouveaux 
mandats locaux et participer à l’attraction de 
talents étrangers essentiels au succès des 
entreprises locales.

Investissement Québec International propose 
également de participer à des missions 
commerciales, des webinaires ou à des accueils 
d’acheteurs étrangers, et dispose d’experts 
répartis dans le monde entier pour offrir un 

accompagnement personnalisé. 
investquebec.com/quebec/fr/international.html

Desjardins Entreprises

Le Mouvement Desjardins est la coopérative 
financière la plus importante en Amérique du 
Nord et la cinquième au monde, avec un actif 
de 435,8 milliards de dollars au 31 mars 2024. 
Desjardins a été nommé parmi les meilleurs 
employeurs au Canada par le magazine Forbes 
ainsi que par Mediacorp. Pour répondre aux 
besoins diversifiés de ses membres et de ses 
clients, particuliers comme entreprises, il offre une 
gamme complète de produits et de services par 
l’intermédiaire de son vaste réseau de points de 
service, de ses plate-formes virtuelles et de ses 
filiales présentes à l’échelle canadienne. Figurant 
parmi les institutions bancaires les plus solides au 
monde selon le magazine The Banker, Desjardins 
affiche des ratios de capital et des cotes de crédit 
parmi les meilleurs de l’industrie.
desjardins.com/entreprises/services-
internationaux/index.jsp

Groupe Misa 

Groupe MISA est une organisation ayant son siège 
social à Rouyn-Noranda, qui œuvre à stimuler 
l’innovation du secteur minier québécois. Groupe 
MISA travaille en collaboration avec l’ensemble des 
acteurs de la filière minérale québécoise incluant, 
les sociétés minières, les entreprises de produits et 
services miniers, les centres de recherche ainsi que 
les différents ministères et gouvernements. Groupe 
MISA orchestre un portfolio de projets innovants et 
de projets collaboratifs. 
legroupemisa.com

Partenaires



ADDERE

ADDERE Service-conseil est une entreprise collective 
spécialisée en stratégies d’impact dont la mission est 
de promouvoir et de propulser l’écoresponsabilité aux 
pratiques d’affaires de tous types d’organisations. 
addere.ca

CIM

Maîtriser les meilleures pratiques et l’expertise mondiales 
en matière de développement intégré des ressources 
sur les plans nationaux et internationaux. 
cim.org/fr

Espace d’accélération et de croissance
de l’Abitibi-Témiscamingue

Les espaces régionaux d’accélération et de croissance 
sont des lieux de convergence qui facilitent la concertation, 
la collaboration et la communication entre les acteurs 
socio-économiques d’une même région. Ils ont pour 
objectifs de mieux accompagner les entreprises ainsi 
que d’optimiser les façons de faire afin de résoudre les 
problèmes rencontrés. 
eacat.ca

MineConnect

MineConnect est l’association d’approvisionnement et de 
services miniers de l’Ontario. Ses membres sont reconnus 
mondialement pour leur innovation et le rôle essentiel 
qu’ils jouent dans l’avancement du secteur minier. 
Découvrez les avantages de l’adhésion et pour quoi leurs 
membres du secteur minier et de l’approvisionnement 
sont les fournisseurs de choix du monde entier. 
mineconnect.com/fr/
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Collaborateurs





70, avenue du Lac
Rouyn-Noranda (Québec)  J9X 5C1
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